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Uber FinMatch

FinMatch strukturiert Finanzierung und Forderung fur den Mittelstand.
Wir kombinieren ZuschUsse, Forderdarlehen und Finanzierung zu einer ganzheitlichen

Losung — von der PrUfung bis zur Auszahlung.

Forderservice

o
(X/ Zuverlassige Navigation Ihres

Unternehmens zu passenden
Fordermitteln

Finanzierungslosung

Barzuschusse, vergunstigte
Forderdarlehen und Tilgungszuschusse
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E %f Vertrauvenspartner Unverbindliche Forderpriufung

i\ KfW-Partnerinstitut, NRW.BANK-Kooperation V PrOfen der Forderwurdigkeit lhres
und eigene Energieeffizienzberater mit Unternehmens sowie die
jahrzehntelanger Bankexpertise Forderfahigkeit lhrer Projekte
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Joop Birkhofer

Key Account Manager - FinMatch AG

Investitionsfinanzierung & Forderstrategie

« Seit 2019 bei FinMatch

« Spezidalisiert auf Strukturierung von Investitionen im Mittelstand

« Kombination von Zuschussen, Forderdarlehen und Finanzierung

« Schnittstelle zwischen Unternehmen, Banken und Forderstellen
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Alexander Hug

Leiter Fordermittel & Zuschusse - FinMatch AG

Technische Forderexpertise
. Uber 12 Jahre Erfahrung im Férdermittelbereich

« Verantwortet ein Team von Uber 15 Ingenieuren

« Technischer Hintergrund als Ingenieur

« Spezialist fur Innovationstorderung und Energieeffizienzprogramme
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Uber GIMA und |.B.E.

Die GIMA und I.B.E. sind Hersteller, Systemlieferanten und FachgroBhandler fur das
Maler-, Stuckateur- und Trockenbauhandwerk. Als Teil der Zahner Holding gehoren sie
zu einer Unternehmensgruppe, die Entwicklung, Produktion und Vertrieb unter einem

Dach vereint und Kunden Uber ein bundesweites Netzwerk betreut.

/ enmerteEng \
{ GIMA |.B.E. [ Weitere }




fin —match

Simone Wachter

Leitung Buchhaltung - GIMA / Zahner Holding
Finanz- und Rechnungswesen im Mittelstand

e Seit 2013 verantwortlich fUr den Finanzbereich im Konzern der Zahner

Holding

« Justandig fOr Abschlusserstellung, Kostenkontrolle und Prozessoptimierung
« Qualifiziert als Steuerfachwirtin, Bilanzbuchhalterin, Betriebswirtin und

Controllerin

« Langjahrige Erfahrung im Finanzbereich der Industrie und im

Lran

' Die Marke der Profis

Sondermaschinenbau
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Matthias Winker

Geschaftsfuhrer / FUhrungskraft — IBE Innovative Bauelemente
Unternehmensentwicklung, Veririeb & Bauzulieferindustrie
« Seitrund 30 Jahren in der Baubranche tatig — im Handel und in

 der Bauzulieferindustrie

. Uber 25 Jahre FOhrungserfahrung mit hoher Personal- und Umsatzverantwortung

« Spezidlisiert auf Unternehmensentwicklung, Prozessoptimierung und starke

Vertriebsstrukiuren
« Stationen unter anderem bei Kemmler Baustoffe, Deutsche Rockwool, GIMA, Caparol
und IBE ® Innovative

Bauelemente



Aktuelles Umfeld fur

m\lirtschaﬁliches Umfeld unter Druck

Konjunkturelle Unsicherheit und schwache
Nachfrage in vielen Industrien
Investitionsentscheidungen werden
verschoben oder stark hinterfragt
Liquiditatssicherung hat hdaufig Vorrang vor
Wachstum

\ @anzierung wird anspruchsvoller

« Deutlich gestiegenes Zinsniveau im Vergleich
zu den Vorjahren

* Banken prufen Investitionen heute deutlich
restriktiver
Eigenkapitalquote und Sicherheiten

/ ngwmnen an Bedeutung
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Investitionen im Mittelstand

(isrderlandschaﬁ — Chancen im ,,F6rderdschung$

* Vielzahl an Programmen auf EU-, Bundes-
und Landesebene

» Unterschiedliche Voraussetzungen, Fristen
und Forderlogiken

» FUr viele Unternehmen schwer zu Uberblicken

K und strategisch zu nutzen
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Best Practice — Unternehmensfinanzierung

Herausforderung Losungsansaiz Ergebnis
» Bestehende Banken stoBen an interne Limits « Strukturierung der Finanzierung durch « Schneller und ressourcenschonender Zugang
* Finanzierungsspielrdume im Hausbankenkreis FinMatch ZU neuen Finanzierungspartnern
begrenzt » Einbindung zusatzlicher Banken aus dem «  Optimierte Angebote durch Wettbewerb
« Investitionen lassen sich innerhalb der Netzwerk zwischen Banken
bestehenden Struktur nur schwer darstellen « Strukturierte Ausschreibung im Bankenmarkt « Finanzierungssicherheit und erfolgreiche
durch Finanzierungsexperten Umsetzung der Investition

’--- Al . ©

Die Marke der Profis




Best Practice — Forderdarlehen
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Herausforderung

* Investitionen mussen trotz hdherem
Zinsniveau umgesetzt werden

« Klassische Bankfinanzierung fuhrt zu
steigenden Finanzierungskosten

«  Wirtschaftlichkeit von Projekten wird
zunehmend hinterfragt

Losungsansaiz

Einbindung von Forderdarlehen zur
Optimierung der Finanzierung

Nutzung von Zinsvorteilen und teilweise
tilgungsfreien Jahren

Strukturierung der Finanzierung zur Sicherung
von Liquiditat und Planungssicherheit

Ergebnis

« Deutlich reduzierte Finanzierungskosten

« Stabilere Liquiditatsstruktur wahrend der
Investitionsphase

* Innovations- und Investitionsprojekte werden
forderfahig strukturiert

Innovative

Bauelemente
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Best Practice - Investitionsforderung

Herausforderung

« Fordermoglichkeiten schwer greifboar

« Investition bereits geplant — grundsatzliches
Forderpotenzial bekannt

« Forderprogramme und Voraussetzungen
schwer zu Uberblicken (,,Forderdschungel®)

« Technische Nachweise, z. B. zur
Energieeffizienz, erforderlich

Losungsansaiz

FinMatch proft Investition schnell auf
Forderfahigkeit

Eigene Energieeffizienz-Experten zur
Bewertung der technischen
Voraussetzungen

Ausarbeitung der Férderantrdge sowie
Kommunikation mit Fordertragern

Ergebnis

Schnelle RUckmeldung zur Forderfahigkeit
und verbindliche Aussagen

Sehr geringer eigener Aufwand fur das
Unternehmen

Spurbare Zuschusse und wirtschaftlich
attraktivere Investition

’--- Al . ©

Die Marke der Profis
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Innovationsforderung am Beispiel der
Forschungszulage

Herausforderung Losungsansaiz

* Innovationsprojekte ohne Férderung .
« Entwicklungsprojekte werden intern
umgesetzt, aber selten als forderfahig .
eingeordnet

« Unsicherheit, welche Tatigkeiten tatsdchlich
unter Forschung & Entwicklung fallen

« Hoher Aufwand fur Dokumentation und
Antragstellung

|dentfifikation forderfahiger
Entwicklungsprojekte durch FinMatch
Strukturierung der Projekte entlang der
Anforderungen der Forschungszulage
UnterstUtzung bei Antragstellung,
Dokumentation und Kommunikation mit der
Bescheinigungsstelle

Ergebnis

ForderfGhigkeit von bestehenden
Innovationsprojekten erkannt

Zuschusse auf Personal- und
Entwicklungskosten

Nachhaltige Integration der
Forschungszulage in die Innovationsstrategie

Innovative

Bauelemente
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Zusammenarbeit aus Sicht von GIMA und |.B.E.

Sparringspartner fur Investitionsentscheidungen
« FrOhzeitige Einbindung bei Investitions- und Innovationsprojekten
« Bewertung von Finanzierungs- und Fordermoglichkeiten

« Strukturierung der wirtschaftlich optimalen Projektumsetzung

Strukturierung von Finanzierung und Forderung

« Kombination von Bankfinanzierung, Férderdarlehen und
ZuschuUssen

« Zugang zu einem breiten Banken- und Fordernetzwerk

« Ganzheitliche Strukturierung statt einzelner Forderprogramme

Umsetzung und langfristige Partnerschaft

* Begleitung von der Projektidee bis zur Finanzierung und Forderung

« Entlastung der Unternehmen bei Strukturierung, Antrdgen und
Bankenkommunikation

« Aufbau einer nachhaltigen Forder- und Finanzierungsstrategie

360°-Forderstruktur mit FinMatch (USP)

v Zuschusse + Forderdarlehen kombinierbar

v KfW-Partner & breites Bankennetzwerk

v Kombination von BAFA, KfW, EU, Regional- & Innovationsforderung
v RUckwirkende Innovationszuschusse

v Strukturierung macht Investitionen bankfahig

v 100 % erfolgsabhdngig

~FinMatch ist fur uns nicht nur Forderberater,
sondern Sparringspartner fur Investitions- und

Innovationsprojekte.” - Simone Wachter, GIMA
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Q&A

lhre Fragen, unsere Antworten!



Vielen Dankl!

Joop Birkhofer

Key Account Manager — Absatzférderung

0711995215 52

B

4

0172676 97 98

joop.birkhofer@finmatch.de

© K

www.finmatch.de
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Jetzt scannen!



http://www.finmatch.de/
mailto:joop.birkhofer@finmatch.de
tel:+4971199521552
tel:+491726769798

Vielen Dank.

lch freue mich auf den
personlichen Austausch.
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Mehr als Unternehmensfinanzierung.
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